
Feria para los profesionales de la 

construcción 

Del 15 al 17 de noviembre del 

2012 

Recinto ferial Halle d’Iraty - 

Biarritz 

 



 

• Ubicados en Anglet desde hace 14 años 

• Organizamos ferias profesionales y abiertas al gran público :  

– SOLUTIONS MAISON, Feria de la casa, 250 expositores, 18 000 
visitantes gran público , desde hace 11 años = la mayor feria de la 
Costa Vasca  

– INNOBAT, Feria profesional de la Construcción, 150 expositores, 
5000 visitantes profesionales, desde hace 18 años 

– AVRILEXPO, Feria de la Casa – Bienestar y ocio de la primavera, 250 
expositores, 10 000 visitantes gran público desde hace 2 años.  

– Salon de los Anticuarios de Biarritz, 90 expositores, 6000 visitantes, 
2 veces al año. 

– Agente del Bilbao Exhibition Centre para 10 ferias profesionales y 
gran público 

 
 

¿QUIENES SOMOS? 



Ficha técnica 

 

• 18e edición 

 

• Periodicidad : bienal 

 

• Ubicación : el nuevo recinto 
ferial de Biarritz « La Halle 
d’Iraty » al lado del aeropuerto 
de Biarritz 

 

• 150 expositores 

 

• 5.400 visitantes: profesionales 
del País Vasco, de las Landas y 
de los Piríneos. 

 

 

    



Sectorización  de los expositores 

Obras de estructura 
- Maquinaria de Obra Pública  

- Elementos para Muros, 
Estructuras, Forjados y 
Cubiertas  

- Elementos para estructuras, 

divisorias, fachadas y cubiertas  
- Vehículos utilitarios 

- Decoración exterior 

- Construcción Sostenible.  

- Servicios 

Obras post-estructurales 
- Electricidad e Iluminación  

- Carpintería de Madera, Metálica y 
Plástica  

- Decoración y Arquitectura Interior 

- Aparatos Sanitarios , Calefacción 
en la vivienda, Metalistería en la 
Edificación  

- Acondicionamiento de Aire 
Cerrajería y Metalistería en la 
Edificación  

- Informática  

- Energías Alternativas y Renovables  

- Servicios 



Los expositores 

• 130 expositores en 2010 de Francia y Extranjero 

– Aquitania : un 71% 

– Paris y cercanias : un 5% 

– Midi-Pyrénées: un 6% 

– Resto de Francia/Extranjero: un 18% 

 

• Los expositores hacen contactos: 

– El 80% de los expositores hace un volumen de 1 a 30 prospectos 
 

– El 20% de los expositores hace un volumen de 50 a 100 
prospectos 

 

• Expositores satisfechos: 

– 20% muy satisfechos; 

– 60% satisfechos, en INNOBAT 2010 

 



Perfil de los visitantes 

Procedencia geográfica de los visitantes : País Vasco, Piríneos y las 

Landas en su mayoría. 

 
5405 visitantes en 2010, + 15% / 2008 !  

 

 
 

 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 

 

 

Espana y otros paises 

Landas 

Pais Vasco y Bearn 



Perfil de los visitantes 

Visitantes de todos los sectores de la construccion: 

 
 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

Artesanos 

Otros 

Fabricantes 
Arquitectos 

Negocios - 

distribuidores 

Servicios Pequenas y Medianas 

Empresas 

Oficinas de proyectos 



Perfil de los visitantes 

Cargo de los Visitantes: 

 
 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

Artesanos 

Otros 

Comercial 

Empleados 

Presidente, 

Director, Gerente 

Formacion 

Recursos Humanos 



El perfil de los 5405 visitantes 

Tipología de  los 

visitantes 

Que entendemos en las 

actividades representadas 
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Empresas de obras estructurales 

Pme - Artesanos  de obras post-estructurales 

Pintura 

Empresas de carpinteria 

Cobertura 

Fontaneria 

Electricidad 

Carpinteria metalica 

Fabricantes de materiales 

Empresas de trabajos publicos 

Prescriptores   

Administracion publica 

Architectos y oficinas de proyectos 

Decoradores 

Economistas de la construccion 

Promotores - Constructores 

Servicios 

Otros 



Visitantes de calidad 

 

 

 

• El 65% de los visitantes quiere 

descubrir nuevos 

servicios/productos.  

 

 

• El 54% de los visitantes viene 

para encontrar nuevos 

proveedores. 



 

 

• Carteles 4x3 (Biarritz-Anglet-Bayonne, las Landas, Costa vasca, País 
Vasco) 

• Carteles 40x60 (País Vasco y las Landas) 

• Televisión en la cadena local TVPI  

• Periódicos regionales : El « Sud Ouest » (edición País Vasco & edición 
Landas) y «  La Semaine du Pays Basque » 

• Marketing directo : invitaciones, fax mailing, emailing, … 

• Comunicación en negocios para profesionales: invitationes y carteles 
40x60 distribuidos en  170 negocios de Pyrénées Atlantiques y Landas. 

• Newsletter: de junio a diciembre 

• Internet 

• Relaciones de prensa 

• Catálogo 

 

El plan de comunicación 



Es un sistema de organizacion de citas profesionales, de encuentros a traves de 

internet. 

• Los visitantes piden entrevistas con los expositores de la feria, a traves de la 

web de la feria. 

• O bien los visitantes conocen ya el nombre de las empresas que quieren 

encontrar o sino hacen busquedad segun varios criterios : actividades, 

marcas, pais. 

• El organizador de Innobat transmite los datos de los visitantes a los 

expositores. Los expositores confirman directamente a los visitantes los dias 

y horarios de las entrevistas. 

• El dia antes de la entrevista, el organizador de Innobat envia un SMS de 

confirmacion/recuerdo a los visitantes. 

El sistema de puesta en contacto 



INNOBAT PUISSANCE 3 - Incluido en el precio del stand: 

ACCIONES ANTES – DURANTE – DESPUES DE LA FERIA 

• Antes de INNOBAT : 

– 200 Emailing personalizado hacia las empresas de vuestra elección                                 

GRATUITO 

– Llamada telefónica a 10 clientes potenciales que Ud quiere encontrar 

• (o bien listado concreto de empresas que quiere encontrar o bien listado de 

actividades que quiere encontrar) 

• Durante INNOBAT : 

– Su stand 

– Organización de una conferencia  (opción no gratuita)  

– Le challenge de l’innovation (competicion de las innovaciones) 

Herramientas de promoción para 

que Ud pueda comunicar 



INNOBAT PUISSANCE 3 - Incluido en el precio del stand: 

• Después de INNOBAT 

– 200 Emailing personalizado hacia las empresas de vuestra elección                                 

GRATUITO 

– Recuperación del fichero de los visitantes preinscritos a través de la 

página web de INNOBAT (GRATUITO) (ese fichero representa entre 1200 

y 1500 visitantes profesionales) 

– Campana de llamadas (opcion que pagar) 

Herramientas de promoción para 

que Ud pueda comunicar 



Para solo 185 euros mas, puede aumentar su presencia, su comunicacion y el 

trabajo de preparacion realizado antes de la feria!!! 

 

• Antes de INNOBAT : 

– 600 Emailing personalizado hacia las empresas de vuestra elección                                 

GRATUITO 

– Logotipo de su empresa en en sistema de puesta en contacto 

– Llamada telefónica a 30 clientes potenciales que Ud quiere encontrar 

• (o bien listado concreto de empresas que quiere encontrar o bien listado de 

actividades que quiere encontrar) 

• Durante INNOBAT : 

– Su stand 

– Organización de una conferencia  (opción no gratuita)  

– El trofeo de la innovacion (competicion de las innovaciones) 

Innobat Puissance 3 Privilège! 



Para solo 185 euros mas, puede aumentar su presencia, su comunicacion y el 

trabajo de preparacion realizado antes de la feria!!! 

 

• Después de INNOBAT 

– 600 Emailing personalizado hacia las empresas de vuestra elección                                 

GRATUITO 

– Recuperación del fichero de los visitantes preinscritos a través de la 

página web de INNOBAT (GRATUITO) 

– Emailing personalizado sobre el fichero de los visitantes preinscritos (ese 

fichero representa entre 1200 y 1500 visitantes profesionales) 

Innobat Puissance 3 Privilège! 



Las animaciones 

• La noche de la Construcción : el viernes por la noche  

organizamos une fiesta para los expositores 

y los visitantes. 
– Una ocasión única para invitar a vuestros  

mejores clientes 

– Bandas, cantos vascos y aperitivo 

 
 

 

• Las conferencias : para presentar a su empresa, su(s) producto(s) o 
hablar de un tema de actualidad (opción no gratuita). 

 

 

• El trofeo de la  innovación 

 

 



 El trofeo de la innovación 

• Poner de relieve sus productos y servicios : 

– Obras de estructura 

– Obras post-estructurales 

– Decoración interior y exterior 

– Informática y servicios 

– Premio especial Construcción sostenible  
 

• 3 premios dados durante la feria : 

– Argintxa de oro 

– Argintxa de plata 

– Argintxa de bronce 

 

Resultados anunciados durante el salón luego comunicados a la 
prensa profesional regional y nacional. 



Servicios complementarios 

 

• Parking expositores 

 

• Parking visitantes 

 

• Recinto vigilado 

 

• Restaurante 

 

• Servicios 

 

 



¿Está usted interesado en 

exponer? Contáctenos 

 

• Personas de contacto: Marianne Lebrun o Nathalie Delchambre o 
Benedicte Larquier 

 

    0033 559 31 11 66   

  Fax 0033 559 31 03 98 

  Email  info@expomedia.fr 

 

     SARL Expomedia  

  Le Capitole 

  3 Avenue Armand Toulet 

  64600 Anglet 

  France  

mailto:info@expomedia.fr

